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Der verstiirkte Eigenverbrauch von selbst erzeugter elektrischer Energie in Privathaushalten fiihrt im derzeitigen Tarifsystem
unweigerlich zu einem immer grifer werdenden Ungleichgewicht der Umverteilung von staatlichen Abgaben, Netzentgelten
und vertrieblichen Beschaffungskosten. Kunden, die sich in Zukunft nicht teilweise selbst versorgen, miissen mehr und
mehr fiir die Energiewende bezahlen. Um diesem Ungleichgewicht entgegenzusteuern, bedarf es neuer Tarifmodelle, welche
an die gedinderten Rahmenbedingungen in der elektrischen Energieversorgung angepasst sind. Die daraus resultierenden
Tarifiiberlegungen sind in enger Zusammenarbeit mit dem Vertrieb eines regionalen Energieversorgungsunternehmens ent-

standen.

Seit Anbeginn der allgemeinen Versorgung
mit elektrischer Energie in Deutschland im
Jahr 1884 hat es stets kontroverse Diskussi-
onen iiber die geeignetste Abrechnung des
Gutes ,Elektrizitdt* gegeben [1]. Das damals
verwendete Tarifmodell war ein Pauschalta-
rif, dessen Pauschalpreis lediglich nach der
Lampenzahl und Lampenstirke festgelegt
war [2].

Seither hat es eine Vielzahl von umgesetz-
ten Tarifierungsvarianten fiir elektrische
Energie gegeben, was die Brisanz dieser
Thematik verdeutlicht. Technische Neu-
entwicklungen sowie die Komplexitdt der
Kostenanalyse und der damit verbundenen
Preisstruktur elektrischer Energie diirften
fiir die verschiedenen Tarifvarianten ent-
scheidend sein [3].

Die heutige Tarifstruktur

Der Haushaltskunde findet sich heute fir
die Verwendung von elektrischer Energie
aus dem Netz in einem Tarifkonstrukt aus
dem i. d. R. integrierten Liefervertrag (Be-
lieferung und Netznutzung) mit einem frei
wiahlbaren Vertrieb sowie einem Netzan-
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schlussvertrag mit dem lokalen Verteilnetz-
betreiber (VNB) wieder (siehe Abb. 1). Der
Vertrieb ist {iber den Lieferantenrahmen-
vertrag Schuldner gegentiber dem VNB und
den Finanzbehorden. Betreibt der Kunde
zusitzlich eine Erzeugungsanlage nach dem
Erneuerbare-Energien-Gesetz (EEG) oder
eine Mikro-KWK-Anlage nach dem Kraft-
Warme-Kopplungsgesetz (KWKG) ist seine
Einspeisung durch die Rahmenbedingun-
gen des EEG bzw. des KWKG festgesetzt.

Die Lieferung von elektrischer Energie wird
in einem Liefervertrag zwischen Vertrieb
und Kunde tarifiert und beinhaltet i. d. R. ei-
nen Grundpreis pro Jahr und einen Arbeits-
preis bezogen auf die verbrauchte Energie
(siehe Abb. 2), wobei stets die Tariffreiheit
des Lieferanten gilt. Der Grundpreis enthélt
idealerweise die Fixkosten des Vertriebes,
des Verteilnetzbetreibers sowie des Mess-
stellenbetreibers (MSB). Im Arbeitspreis
sind neben staatlichen Abgaben und Steu-
ern die Beschaffungskosten des Vertriebes
sowie Netzentgelte des VNB enthalten. Der
Arbeitspreisanteil der jahrlichen Stromrech-
nung eines durchschnittlichen Dreiperso-
nenhaushaltes mit 3 500 kWh Jahresver-

brauch belduft sich dabei auf nahezu 90 %
der Gesamtrechnung.

Was sind die heutigen
Herausforderungen?

Auf Basis des heutigen Tarifmodells im
Haushaltskundenbereich entstehen durch
verstiarkten Eigenverbrauch von selbst er-
zeugter Energie in Privathaushalten neue
Herausforderungen. Historisch betrachtet
haben solche Paradigmenwechsel bereits
des Ofteren ein neues Tarifmodell unab-
dingbar gemacht.

Die Motivation, die selbst erzeugte Energie
in den eigenen vier Wanden auch selbst zu
verbrauchen, besteht in der Moglichkeit, die
immer teurer werdenden Kilowattstunden
des Energiebezuges von einem Vertreiber zu
sparen. Dies ist wirtschaftlich, da die Einspei-
severgilitung bereits heute weit unter dem
Niveau des Bezugsarbeitspreises liegt. Die
stetige Reduzierung der Einspeisevergilitung
sowie die konstant steigenden Strompreise
werden diesen Trend weiter vorantreiben.
Auf der einen Seite verliert damit die Einspei-
severgiitung und somit das EEG immer mehr
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seine Wirkung, wodurch seine steuernde
Funktion hinsichtlich des Zubaus von erneu-
erbaren Energien nicht mehr gegeben ist [4].

Andererseits werden die Einnahmen der
am Strompreis beteiligten Akteure mit den
reduzierten Energiebezugsmengen aus dem
Netz rapide zuriickgehen [5]. Durch die der-
zeitige Strompreisaufteilung (vgl. Abb. 2)
bedeutet dies fiir umlagebasierte Strom-
preisbestandteile (Netzentgelte, EEG-Umla-
ge etc.), dass Kunden mit Eigenverbrauch
nicht mehr so stark an den Allgemeinkosten
der Energieversorgung und der Energiewen-
de partizipieren, wohingegen alle weiteren
Kunden infolge von Umlagesystematiken
(vgl. Netzentgeltsystematik) durch steigen-
de Strompreise automatisch starker belastet
werden.

Gerade im Bereich der Netzentgelte tritt
damit eine deutliche Diskrepanz zu einer
Preisstruktur auf. So
nutzen Eigenverbrauchskunden auch in

kostenorientierten

Zukunft das vorgelagerte Netz aufgrund
ihrer Lastspitzen immer noch im selben
MaBe, wohingegen ihre energiebezogenen
Netzentgeltabgaben stark zurtickgehen.

Summa summarum erhohen diese Effekte
wiederum den Strompreis, was den Anreiz
fiir Eigenverbrauch weiter verstarkt und so
eine sich selbstbeschleunigende Spirale ent-
stehen ldsst, die im aktuellen Tarifmodell
nicht mehr kontrollierbar ist.

Wie kénnte die tarifliche
Zukunft aussehen?

Die-Frage nach der Tarifzukunft fiir Haus-
haltskunden ist sehr eng verbunden mit der
Entwicklung des Energiemarktes im Allge-
meinen. Hierbei wird infolge des enormen

Zubaus von volatilen erneuerbaren Energien
der Fokus verstarkt auf die Flexibilisierung
der Last bzw. auf die Beeinflussung des Kun-
denverhaltens gelegt. In diversen Pilotpro-
jekten werden bereits mit einem immensen
Kostenaufwand tageszeitabhdngige Strom-
tarife angeboten, um die Moglichkeiten der
Verhaltensanderung zu untersuchen.

Es gilt dabei zu beachten, dass die aktuel-
le Standardlastprofilmechanik (SLP) Last-
verdnderungen  kontraproduktiv — gegen-
{ibersteht. Um die Herausforderungen im
Haushaltskundenbereich deswegen sinnvoll
16sen zu konnen, darf sich diese Frage nach
der tariflichen Zukunft nicht lediglich auf
Preisvariabilititen reduzieren. Im Folgen-
den werden daher weitere Aspekte fiir die
zukiinftige Tarifbildung aufgezeigt.

Kundengruppen

Die dargestellten Eigenverbrauchseffekte
lassen fiir den Bezug von elektrischer Ener-
gie zwei Kundengruppen entstehen. Auf der
einen Seite bleibt der Kundentyp, der nach-
wievor seine komplette Energie vom Vertrieb
bezieht, im Folgenden als Vollstrombezieher
bezeichnet, weiterhin bestehen. Als zweite
Kundengruppe werden die Eigenverbrau-
cher, die ihren elektrischen Energiebedarf
teilweise selbst erzeugen, sich weiter heraus-
kristallisieren. Im derzeitigen SLP-Verfahren
wird fiir alle Haushaltskunden das SLP-Profil
HOO zur Prognose und Bilanzierung verwen-
det. Die Gruppe der Eigenverbraucher wird
durch ihr verdndertes Energiebezugsverhal-
ten eine signifikante Abweichung von diesem
Profil zur Folge haben.

Auf der einen Seite ist es dem Vertrieb der-
zeit nicht moglich, auf Eigenverbraucher
von der Beschaffungsseite her Einfluss zu
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nehmen, da er i. d. R. seinen Bilanzkreis
mit dem HOO-Profil ausgleichen muss. Auf
der anderen Seite laufen die durch Eigen-
verbrauch verstarkt auftretenden Prognose-
fehler in den Differenzbilanzkreis des VNB,
was dessen Prognoserisiko erhoht. Dies wie-
derum kann nach Bewirtschaftung des Dif-
ferenzbilanzkreises durch den VNB, nach
den vom Ubertragungsnetzbetreiber (UNB)
bilanzierten Ausgleichsenergiekosten sowie
nach der Mehr- und Mindermengenabrech-
nung zwischen Vertrieben und dem VNB
steigende Netzentgelte fiir alle Haushalts-
kunden zur Folge haben. Ziel muss es dem-
nach sein, diese Kundengruppen durch ei-
genstandige Lastprofile zu prognostizieren
und abzurechnen.

Leistungsorientierung

Wie bereits erldutert, wird sich die Kunden-
gruppe der Eigenverbraucher in Zukunft im
derzeitigen Tarifsystem nicht mehr im sel-
ben MaBe an den verursachten Netzkosten
sowie den Allgemeinkosten der Energiewen-
de beteiligen. Deswegen ist es naheliegend,
diese Kunden durch eine stdrkere Leis-
tungsorientierung wieder an diesen Kosten
teilhaben zu lassen [6]. Moglichkeiten der
Aufteilung bzw. Realisierung einer neuen
Preisstruktur wurden bereits in [7] disku-
tiert. Abb. 3 zeigt die beispielhafte Auftei-
lung der derzeitigen Strompreisbestandteile
in einen Arbeits- und Grundpreis sowie ein
Anschlussnutzungsentgelt,
Moglichkeit der Leistungsorientierung je
nach Kundengruppe bietet.

welches eine

Bleibt die Frage, welche Bemessungsgrund-
lage dem Anschlussnutzungsentgelt in Zu-
kunft zugrundeliegen soll. Hierbei konnte
nun auf die unterschiedlichen Lastprofile
je Kundengruppe zuriickgegriffen und der
jeweilige Maximalwert der Leistung als Indi-
kator fiir die Hohe des Anschlussnutzungs-
entgeltes verwendet werden. Da auch bei
Eigenverbrauchern die Profillastspitze in ei-
nem dhnlichen MaBe vorhanden ist wie bei
Vollstrombeziehern, wiirden sich beide Kun-
dengruppen wieder gleichberechtigt an Netz-
kosten sowie Allgemeinkosten beteiligen.

Einspeisungen

Die Direktvermarktung weist bereits heute
den Weg hin zur Marktintegration von er-
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seine Wirkung, wodurch seine steuernde
Funktion hinsichtlich des Zubaus von erneu-
erbaren Energien nicht mehr gegeben ist [4].

Andererseits werden die Einnahmen der
am Strompreis beteiligten Akteure mit den
reduzierten Energiebezugsmengen aus dem
Netz rapide zuriickgehen [5]. Durch die der-
zeitige Strompreisaufteilung (vgl. Abb. 2)
bedeutet dies fir umlagebasierte Strom-
preisbestandteile (Netzentgelte, EEG-Umla-
ge etc.), dass Kunden mit Eigenverbrauch
nicht mehr so stark an den Allgemeinkosten
der Energieversorgung und der Energiewen-
de partizipieren, wohingegen alle weiteren
Kunden infolge von Umlagesystematiken
(vgl. Netzentgeltsystematik) durch steigen-
de Strompreise automatisch starker belastet
werden.

Gerade im Bereich der Netzentgelte tritt
damit eine deutliche Diskrepanz zu einer
kostenorientierten Preisstruktur auf. So
nutzen Eigenverbrauchskunden auch in
7ukunft das vorgelagerte Netz aufgrund
ihrer Lastspitzen immer noch im selben
MaBe, wohingegen ihre energiebezogenen
Netzentgeltabgaben stark zuriickgehen.

Summa summarum erhohen diese Effekte
wiederum den Strompreis, was den Anreiz
fiir Eigenverbrauch weiter verstarkt und so
eine sich selbstbeschleunigende Spirale ent-
stehen lisst, die im aktuellen Tarifmodell
nicht mehr kontrollierbar ist.

Wie konnte die tarifliche
Zukunft aussehen?

Die Frage nach der Tarifzukunft fir Haus-
haltskunden ist sehr eng verbunden mit der
Entwicklung des Energiemarktes im Allge-
meinen. Hierbei wird infolge des enormen

Zubaus von volatilen erneuerbaren Energien
der Fokus verstirkt auf die Flexibilisierung
der Last bzw. auf die Beeinflussung des Kun-
denverhaltens gelegt. In diversen Pilotpro-
jekten werden bereits mit einem immensen
Kostenaufwand tageszeitabhéngige Strom-
tarife angeboten, um die Moglichkeiten der
Verhaltensidnderung zu untersuchen.

Bs gilt dabei zu beachten, dass die aktuel-
le Standardlastprofilmechanik (SLP) Last-
veranderungen kontraproduktiv — gegen-
{iberstent. Um die Herausforderungen im
Haushaltskundenbereich deswegen sinnvoll
lsen zu konnen, darf sich diese Frage nach
der tariflichen Zukunft nicht lediglich auf
Preisvariabilititen reduzieren. Im Folgen-
den werden daher weitere Aspekte fiir die
zukiinftige Tarifbildung aufgezeigt.

Kundengruppen

Die dargestellten Eigenverbrauchseffekte
lassen fiir den Bezug von elektrischer Ener-
gie zwei Kundengruppen entstehen. Auf der
einen Seite bleibt der Kundentyp, der nach-
wievor seine komplette Energie vom Vertrieb
bezieht, im Folgenden als Vollstrombezieher
bezeichnet, weiterhin bestehen. Als zweite
Kundengruppe werden die Eigenverbrau-
cher, die ihren elektrischen Energiebedarf
teilweise selbst erzeugen, sich weiter heraus-
Kkristallisieren. Im derzeitigen SLP-Verfahren
wird fiir alle Haushaltskunden das SLP-Profil
HO00 zur Prognose und Bilanzierung verwen-
det. Die Gruppe der Eigenverbraucher wird
durch ihr verindertes Energiebezugsverhal-
ten eine signifikante Abweichung von diesem
Profil zur Folge haben.
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nehmen, da er i. d. R. seinen Bilanzkreis
mit dem HOO-Profil ausgleichen muss. Auf
der anderen Seite laufen die durch Eigen-
verbrauch verstirkt auftretenden Prognose-
fehler in den Differenzbilanzkreis des VNB,
was dessen Prognoserisiko erhoht. Dies wie-
derum kann nach Bewirtschaftung des Dif-
ferenzbilanzkreises durch den VNB, nach
den vom Ubertragungsnetzbetreiber (UNB)
pbilanzierten Ausgleichsenergiekosten sowie
nach der Mehr- und Mindermengenabrech-
nung zwischen Vertrieben und dem VNB
steigende Netzentgelte fir alle Haushalts-
kunden zur Folge haben. Ziel muss es dem-
nach sein, diese Kundengruppen durch ei-
genstindige Lastprofile zu prognostizieren
und abzurechnen.

Leistungsorientierung

Wie bereits erldutert, wird sich die Kunden-
gruppe der Eigenverbraucher in Zukunft im
derzeitigen Tarifsystem nicht mehr im sel-
ben MaBe an den verursachten Netzkosten
sowie den Allgemeinkosten der Energiewen-
de beteiligen. Deswegen ist es naheliegend,
diese Kunden durch eine stdrkere Leis-
tungsorientierung wieder an diesen Kosten
teilhaben zu lassen [6]. Moglichkeiten der
Aufteilung bzw. Realisierung einer neuen
Preisstruktur wurden bereits in [7] disku-
tiert. Abb. 3 zeigt die beispielhafte Auftei-
lung der derzeitigen Strompreisbestandteile
in einen Arbeits- und Grundpreis sowie ein
Anschlussnutzungsentgelt, welches eine
Mbglichkeit der Leistungsorientierung je
nach Kundengruppe bietet.

Bleibt die Frage, welche Bemessungsgrund-
lage dem Anschlussnutzungsentgelt in Zu-
kunft zugrundeliegen soll. Hierbei konnte
nun auf die unterschiedlichen Lastprofile
je Kundengruppe zuriickgegriffen und der
jeweilige Maximalwert der Leistung als Indi-
Kkator fiir die Hohe des Anschlussnutzungs-
entgeltes verwendet werden. Da auch bei
Eigenverbrauchern die Profillastspitze in ei-
nem dhnlichen MaBe vorhanden ist wie bei
Vollstrombeziehern, wiirden sich beide Kun-
dengruppen wieder gleichberechtigt an Netz-
kosten sowie Allgemeinkosten beteiligen.

Einspeisungen

Die Direktvermarktung weist bereits heute
den Weg hin zur Marktintegration von er-
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neuerbaren Energien. Verfolgt man diese
Richtung konsequent weiter, miissen auch
die Einspeisungen von Haushaltskunden
in Zukunft frei vermarktet werden. Hier-
bei konnten die Vertriebe die Kunden nicht
mehr nur mit elektrischer Energie beliefern,
sondern deren Einspeisungen bilanziell auf-
nehmen und anschlieBend frei vermarkten
(vgl. Abb. 4). Vertriebe werden somit fiir
Kunden vom reinen Energielieferanten zum
Energiemanager und konnten kombinierte
Angebote sowohl fiir den Bezug als auch fiir
die Einspeisung von elektrischer Energie
anbieten.

Preisvariabilitat

Die bereits angesprochene Flexibilisierung
von Kundenverbrdauchen durch variable
Strompreise wird gesetzlich in § 40 Abs. 5
S. 1-2 des Energiewirtschaftsgesetzes
(EnWG) folgendermaBen thematisiert: ,Lie-
feranten haben, soweit technisch machbar
und wirtschaftlich zumutbar, fiir Letztver-
braucher von Elektrizitdt einen Tarif anzu-
bieten, der einen Anreiz zu Energieeinspa-
rung oder Steuerung des Energieverbrauchs
setzt. Tarife im Sinne von Satz 1 sind insbe-
sondere lastvariable odertageszeitabhéngige
Tarife.”

Fiir Vertriebe gibt es jedoch derzeit keiner-
lei Anreize, variable Strompreise fiir Haus-
haltskunden anzubieten, da durch das SLP-
Verfahren sdmtliche Lastverlagerungen der
Kunden dem VNB im Differenzbilanzkreis
zugutekommen. Variable Strompreise be-
dingen somit eine Abkehr vom SLP-Verfah-
ren hin zu einer neuen Bilanzierung mittels
einer neuen Zdhlergeneration sog. Smart
Meter, die den Kundenverbrauch im 15-min-
Rhythmus aufnimmt und anschlieBend auf
einen entsprechenden Bilanzkreis zuweist.

Hierbei koénnen sowohl die klassische
RLM-Messung als auch die Messung durch
Zahler mit Zadhlerstandsgangerfassung,
die beispielhaft nur monatlich eine Daten-
tibermittlung notwendig machen [8], zum
Einsatz kommen. Die Kosten fiir derartige
Messsysteme lassen derzeit jedoch noch
kein wirtschaftliches Geschaftsmodell er-
kennen. Des Weiteren harmonisiert sich
der Strompreis an der Borse immer mehr,
was fiir Vertriebe nur einen sehr kleinen
Preishebel zuldsst und fiir Kunden nur

VNB : Lieferantenrahmenvertrag -
nach EnWG und StromNzV Vertrieb
Liefervertrag
Netzanschlussvertrag nach §§ 36-42 EnWG
nach §17 ENWG i
Einspeisevertrag

el

Kunde
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sehr geringe Anreize fiir Lastverlagerung
schafft.

Selbst wenn unter verdnderten Rahmenbe-
dingungen ein Geschdftsmodell fiir variab-
le Preise entstehen wiirde, wirken variable
Preise ihrem urspriinglichen Borsenpreis
entgegen und dampfen so ihren eigenen
wirtschaftlichen Vorteil, ganz zu schweigen
von den technischen Potenzialen, die in den
Haushalten tatsdchlich zur Verfligung ste-
hen bzw. dem Aufwand, der fiir deren Nut-
zung notwendig ist. Alles in allem ist somit
die Sinnhaftigkeit von variablen Preisen
im Haushaltskundenbereich, solange sich
weder bei Zahlern bzw. der Bilanzierung
als auch bei Borsenpreisen wesentliche
Anderungen ergeben, sehr stark in Frage
gestellt.

Vom Energievertrieb
zum Energiemanager

AbschlieBend ldsst sich festhalten, dass
die Tarifzukunft von Haushaltskunden am
starksten von dem Einfluss der Eigenerzeu-
gung bzw. des Eigenverbrauches geprégt sein
wird. Die Definition von Kundengruppen fiir
die jeweiligen Haushaltstypen, eine verursa-
chergerechtere Leistungsorientierung sowie
die Verdnderung von reinen Energielieferan-
ten zu Energiemanagern sind unter derzeiti-
gen Rahmenbedingungen die wesentlichen
Handlungsoptionen im Haushaltskundenbe-
reich der elektrischen Energieversorgung.
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anbieten.

Preisvariabilitat

Die bereits angesprochene Flexibilisierung
von Kundenverbrdauchen durch variable
Strompreise wird gesetzlich in § 40 Abs. 5
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setzt. Tarife im Sinne von Satz 1 sind insbe-
sondere lastvariable odertageszeitabhéngige
Tarife.”

Fiir Vertriebe gibt es jedoch derzeit keiner-
lei Anreize, variable Strompreise fiir Haus-
haltskunden anzubieten, da durch das SLP-
Verfahren sédmtliche Lastverlagerungen der
Kunden dem VNB im Differenzbilanzkreis
zugutekommen. Variable Strompreise be-
dingen somit eine Abkehr vom SLP-Verfah-
ren hin zu einer neuen Bilanzierung mittels
einer neuen Zidhlergeneration sog. Smart
Meter, die den Kundenverbrauch im 15-min-
Rhythmus aufnimmt und anschlieBend auf
einen entsprechenden Bilanzkreis zuweist.

Hierbei konnen sowohl die Kklassische
RLM-Messung als auch die Messung durch
Zahler mit Zédhlerstandsgangerfassung,
die beispielhaft nur monatlich eine Daten-
Gbermittlung notwendig machen [8], zum
Einsatz kommen. Die Kosten fiir derartige
Messsysteme lassen derzeit jedoch noch
kein wirtschaftliches Geschaftsmodell er-
kennen. Des Weiteren harmonisiert sich
der Strompreis an der Borse immer mehr,
was fiir Vertriebe nur einen sehr kleinen
Preishebel zuldsst und fiir Kunden nur

Netzanschlussvertrag
nach §17 EnWG

VNB ’ Lieferantenrahmenvertrag
nach EnWG und StromNZzZV

Vertrieb

/

Liefervertrag
nach §§ 36-42 EnWG
Ve

Einspeisevertrag

Wl

Kunde

LR Zukiinftige vertragliche Beziehungen fiir Kunden mit Erzeugungsanlage

sehr geringe Anreize fiir Lastverlagerung
schafft.

Selbst wenn unter verdnderten Rahmenbe-
dingungen ein Geschéftsmodell fiir variab-
le Preise entstehen wiirde, wirken variable
Preise ihrem urspriinglichen Bérsenpreis
entgegen und dédmpfen so ihren eigenen
wirtschaftlichen Vorteil, ganz zu schweigen
von den technischen Potenzialen, die in den
Haushalten tatsdchlich zur Verfligung ste-
hen bzw. dem Aufwand, der fiir deren Nut-
zung notwendig ist. Alles in allem ist somit
die Sinnhaftigkeit von variablen Preisen
im Haushaltskundenbereich, solange sich
weder bei Zdhlern bzw. der Bilanzierung
als auch bei Borsenpreisen wesentliche
Anderungen ergeben, sehr stark in Frage
gestellt.

Vom Energievertrieb
zum Energiemanager

AbschlieBend ldsst sich festhalten, dass
die Tarifzukunft von Haushaltskunden am
starksten von dem Einfluss der Eigenerzeu-
gung bzw. des Eigenverbrauches gepragt sein
wird. Die Definition von Kundengruppen fiir
die jeweiligen Haushaltstypen, eine verursa-
chergerechtere Leistungsorientierung sowie
die Verdnderung von reinen Energielieferan-
ten zu Energiemanagern sind unter derzeiti-
gen Rahmenbedingungen die wesentlichen
Handlungsoptionen im Haushaltskundenbe-
reich der elektrischen Energieversorgung.
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